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令人惊奇的新药丸 

 

在俄罗斯进行了临床试验 

 

使每个试验者的肌肉都增长了三倍! 

 

想象一下，你的身体全部……你的每个动作……竟然可以由

于肌肉的增长使得衬衫撕裂……这种效果胜过历史上任何

一种肌肉增长的效果一一甚至胜过禁药“合成代谢类固醇”

你不信吗?全球最流行的健身杂志《发达的肌肉》的编辑部

里也不会相信……但是，在他们看到了呈现在眼前的事实之

后，他们已经改口说:“类固醇时代已经过时啦!” 

 

亲爱的朋友: 

 

这是真的吗?现代科学最终创造出了一种药丸，这就是您所

看到的专业塑身产品……这种产品可以完全不需要您在运

动场上累得死去活来。 

 

我叫本杰明•博杰。我不是专业的广告撰稿人。但是，我给

您分享的信息是如此的强大。我决定由自己亲自来写，所以，

对于我写作的不足还请谅解。 
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我在 Medex 公司实验室工作，公司生产新型化学药品，能

够使肌肉增长 310%，这项研究花费了 5 年的心血进行实际

体形实验研制出来的。 

 

实际上，我相信这个新发明可以让其他产品都过时!我对于这

种发明感到非常兴奋，因为我的肌肉也已经开始增长了。 

 

想象一下吧…… 

 

只要几个月的时间吃几粒药丸，就相当于您在体育场锻炼3-5

年。您的胳膊会比以前增长三倍的肌肉……直到可以撑裂您

的衬衫。 

 

您的上身肌肉将会增加几英寸，您得开始拯救您的所有西装

了!对了，还有您的腿部……忘了说了。腿部也会由于肌肉增

长而挤不进您的牛仔裤——无论您有多么宽松的裤子都不

再合适您穿了! 

 

不过，最让您觉得兴奋的原因，是可以吸引所有的女性……

即使您现在看起来就像是个蛋糕身材，甚至更糟!但是这些现

在都可以改变了……不是吗?  
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只要一粒小药丸 

 

完全不需要在体育场花费几个小时 

 

您看——我知道您肯定也阅读过许多关于锻炼肌肉的方

法……我知道我所说的让您难以置信……开始我也不相信。

但是我觉得您应该看看这些信，看完之后您就可以看到正确

的结论，这样足够公平了吧? 

 

约翰霍普金斯大学科学家 

 

研究出如何改变 GDP8 基因(又名施瓦辛格基因) 

 

通过调查研究，我们发现人类身体里控制肌肉增长的首要基

因元素，这种基因产生一种蛋白质，而此类蛋白质会产生脂

肪堆积，阻碍肌肉增长。这种蛋白质被称为生长分化因素， 

简称 GDF8 

 

如果您想将松散的肌肉聚拢在一起 

 

GDF8 是您最大的敌人 
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GDF8 是您身体里一种蛋白质，它可以抑制您的肌肉生长! 

 

每个人的身体都会很自然的产生 GDF8 蛋白质，这就是为什

么您的肌肉不猛增的原因，因为一旦您做了一些增长肌肉的

运动，企图改进现状的时候，这种 GDF8 就会开始发挥它的 

作用! 

 

如果您能够抑制身体里的 GDF8 产出 

 

您的肌肉将会飞速增长 

 

那么您的朋友将会在心里嫉妒的诅咒您! 

 

就像是我之前说的，约翰霍普金斯大学的科学家们发现了抑

制 GDF8 产生的方法，他们成功的在动物身上得到了证实!

在试验老鼠的身上也得到了证实，它们的身体中只产出了很

少量的 GDF8 甚至根本不产出了，这使得老鼠肌肉增长了

300%，当然，体重可没有增长 300% ! 

 

现在，他们将这种超级压制 GDF8 元素的药品带给了人类。

这种东西称作德纳波力克斯，它会在您身上显示出非凡的效
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果。 

 

德纳波力克斯是 100%安全的天然品。主要成分是从国外非

常罕见的海洋水藻中提取的，这些物质可以抑制身体中的 

GDF8 蛋白质。 

 

换种简单方式来理解……GDF8 如果想发挥抑制肌肉成长，

那么它一定要先在身体中找到您的肌肉。德纳波力克斯药品

可以将 GDF8 蛋白质捆绑起来，控制他们找到您的肌肉。当

GDF8 丧失和减少的时候，就没有办法阻止您的肌肉增长了! 

 

过去，塑形训练者和专业运动员 

只有爬过碎玻璃的训练才能博得掌声…… 

但是现在，我们只需要感谢当代科学， 

使用德纳波力克斯，只要打一个电话就可以了! 

 

德纳波力克斯的问世，比之前任何一种药物都具有优势。这

不仅仅比那些生长激素或是代谢类固醇好一点，而是完全使

那些药物退出了历史舞台! 

 

如果您是个典型的很难增长肌肉的人，或是看上去过于肥胖，

甚至从来没有希望肌肉迅速增长的尝试。那么德纳波力克斯
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将从根本上把您彻底改变，甚至连您自家养的宠物都会不认

识您! 

 

不仅仅是减少 GDF8 而增长肌肉…… 

它还会像煎锅里烧油一样 

燃烧您身体内的脂肪! 

 

研究显示，减少 GLF8 的同时，可以减少您身体里 35%至 50%

的脂肪!意思是您身体里的脂肪会迅速的消失，皮肤将紧缩起

来，您就可以完全展示出强健的肌肉了。 

 

作为德纳波力克斯的非凡作用……可以用魔术药丸来形容。

一些塑形的流行杂志上也写过。但是这主要还是看您自己的

意见…… 

 

对您来说，您可以看看，为什么杂志上会写

到…… 

“代谢类固醇过时了” 

 

如果您对德纳波力克斯产品感兴趣的话，您会非常惊奇地看

到，原价 99.95 美元的价格，现在只付 59.95 美元……但是

只是在特定的促销期。(促销期后提价)。 
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59.95 美元，使您拥有全新的， 

肌肉型的身体这对您来说值吗? 

 

如果您还是单身，那么在服用了德纳波力克斯药品之后，您

就可以吸引更多的女性，还可以像您之前的情人进行二次追

求，这当然很值。您能想象有什么样的全新的性生活等待 

着您吗? 

 

如果您之前曾经被别人欺负过，而现在可以使您更加安全，

因为您的体格显示出您是能够生存下去的，这当然就很值!

您变得强大了，那么还会有人敢踢您的脸吗?我想绝对没有! 

 

如果您是个商人的话，对于您进行巨额的商业谈判方面，这

也是很值的!相信我——您可以赢取每次谈判，在离开会议室

的时候，您可以带走一切您想得到的东西。那些长得像铅笔

杆的家伙根本不敢面对您说个“不”字……他们觉得您会用

那大炮般的拳头打他们的脑袋! 

 

想象一下，如果看上去像是拥有 15–25 磅的结实肌肉，那

么看上去将会像是美国首席健美男，同时，更少脂肪……女

人们会蜂拥围绕着您……您会变成男人心中害怕和妒忌的



www.zd1tj.com             赚第 1 桶金 

对象，成为每个男人学习的榜样! 

 

德纳波力克斯显示的效果，展现给您的是从来没有见到过的!  

 

谁还想体验，几周内就可以得到难以置信的改

变? 

 

德纳波力克斯可以在几周之内迅速发挥作用，您可以注意到

衬衫的尺寸将不断变小，腿部会变得更紧，如果长期使用德

纳波力克斯，您会变得越来越强大!我敢打赌，您会继续使用

几年德纳波力克斯……理性的男人怎么会停止使用这么优

秀的产品呢?德纳波力克斯可能是对于世界身体塑形产品的

全新革命! 

 

在家什么也不用做的人也可以立刻增长肌肉? 

 

德纳波力克斯可以把那些将您肌肉变少的 GDF8 捆绑，多数

使用者不是健美运动员。但是，他们自身非常热爱生命，希

望拥有更多的肌肉，想体验生命中美好的结果。如果您想知

道结果的话…… 

 

您应该知道，效果非常快。有可能在 12-16 周内就得到顶级
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的肌肉尺寸——这完全可以取代您 3-5 年通过锻炼取得的效

果。 

 

想象一下您几个月就可以取得的肌肉效果 

 

一周一周地过去，您可以站在镜子面前，面带微笑的拿着卷

尺测量您身上的肌肉尺寸，而且不想离开镜子面前。胳膊，

胸部，胃部都非常紧绷。您甚至觉得这不是您的身体……您

甚至会拧一下自己，来证明这到底是不是自己! 

 

德纳波力克斯可是使您目前的力量加倍…… 

使目前的尺寸加倍…… 

并且使您的轮廓绝对分明: 

看起来就像希腊雕像的身形! 

 

在服用了德纳波力克斯 16 周以后，如果您没有感到胳膊的

肌肉在增长……没有感到力量增加……没有看到脂肪开始

消失……那么您可以将空包装寄回来，我们将双倍返还您的

钱。我这样说，等于承诺您，这是完全没有风险的消费。而

且我确信，根据临床的实验，我确信不会出现没有效果的现

象。  
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所以，现在您应该立刻订购德纳波力克斯。我们对于第一个

月的订购提供优惠价，每瓶仅售 59.95 美元。您只需将信用

卡准备好，然后拨打 1-800-123-4567 或是邮寄给我们订购信

息。地址是内华达州 89128，拉斯维加斯，9-482 区西湖草地

布立威公寓 7500 号。数量有限，每天都会有限量地供应给

希望得到肌肉强健，性感的男士们! 

 

要记住，120 天之后无效的话，双倍退还您的付款。 

 

但是，您需要抓紧时间，我们目前只有 X284 瓶的库存量了

一这些只够我们正常供应 7 天的时间，甚至在一周之内就有

可能售空。之后，您只能以每瓶 99.95 的价格订购了(因为以

优惠价格出售的产品数量确实有限)，然后，您可以成为我们

首选的塑形俱乐部会员，可以在未来的订购中节省 60 美元

的费用。 

 

那么，以后，我们不会说中断供应给您的产品，即使在我们

的产品卖空之后，我们都会承诺每个月的 30 天中，都会对

您供应一这些产品会直接寄给您，每瓶仅仅是 39.95 美元，

加上 7 美元的运输管理费。任何时候您都可以取消运送。谢

谢您 
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MedEx 实验室，本杰明•博杰 

订购电话:1-800-123-4567 

 

PS:有谁不想得到德纳波力克斯呢?只要一天几个小药丸，就

可以拥有自己的肌肉，相当于在体育场连续锻炼几小时的效

果! 

 

底线是……如果您有效地阻碍了 GDF8 的作用，您就可以得

到伟岸的肌肉，这可能无法马上实现，但是在未来，很快就

会实现了! 

 

PPS:德纳波力克斯的有效成份来自于罕见的海洋水藻，这种

水藻被称为饱和嚓吮蔓草，这种物质最早由西班牙拉斯帕尔

马斯大学的研究者发现，配料的合成受到了严密的控制，在

溶液合成场地，确保元素生长的条件。这就意味着，同一时

间，这种元素只能产出一小部分，只有这样，才能够确保供

应给您德纳波力克斯，所以，您最好现在就订购。 

 

一旦我们销售完了这一批产品，那么只有等待下一批产出以

后才能够销售，而这个周期通常是 120 天。所以，再次强调，

我们的订购电话是 1-800-123-4567，或是寄给我们您的信息。

我们的地址是:内华达州 89128，拉斯维加斯，9-482 区西湖
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草地布立威公寓 7500 号。不要忘了，我们承诺 120 天内无

效果的话，寄给我们空瓶，可以双倍索取付款!您将什么都不

会失去……再简单不过了。 

 

PPPS:一定要阅读扎克•罗曼扎诺博士，马萨•阿伯德伍博士，

以及马修•吉门纳兹博士对于此项成果的临床报告，这是我

们最真实的产品说明。  

 

我问您，即使您不是身体塑形训练者，在阅读完这个广告之

后，会不会有一些动心呢?这个是文案广告中最具效果的典

型案例。您写的销售信应该看上去和这个差不多才行。 

 

这里有一些关于写文案广告的“黄金规则”需要让您了解一

下。 

 

使用“你们”……不是“我们” 

 

您知道什么样的广告让我感到厌烦吗?当我收到来自这——

公司的销售信时，里面写道:“我们非常高兴地介绍我们的设

施。我们为了我们的最好的服务，优惠的价格和明智的选择

而骄傲。我们感到顾客对我们来说是多么地重要，我们对待

他们，就像是对待家人一样。 
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“我们，我们，我们，我们，我们，等等……等等……等等……

睡着了……”然后，将信扔进了垃圾筒。 

 

您不能这样写广告。读者们并不关心您，您的因素……或是

您的感觉……“我们”这个词在销售信里面非常的让人厌恶，

是大忌。 

 

正确的方式是要站到读者的立场和观点来说。您要说“你们”

多一些……每说五次“您”之后，才可以说一次“我”，这

才是正确的。这里是销售信中使用过的方法，我之前曾经写

过: 

 

59.95 美元，使您拥有全新的，肌肉型的身体 

这对您来说值吗? 

 

如果您还是单身，那么在服用了德纳波力克斯药品之后，您

就可以吸引更多的女性，还可以像您之前的情人进行二次追

求，这当然很值。您能想象有什么样的全新的性生活等待着

您吗? 

 

如果您之前曾经被别人欺负过，而现在可以使您更加安全，
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因为您的体格显示出您是能够生存下去的，这当然就很值! 

 

您变得强大了，那么还会有人再敢踢您的脸吗?我想绝对没

有! 

 

如果您是个商人的话，对于您进行巨额的商业谈判方面，这

也是很值的!相信我一您可以赢取每次谈判，在离开会议室的

时候，您可以带走一切您想得到的东西。那些长得像铅笔杆

的家伙根本不敢面对您说个“不”字……他们觉得您会用那

大炮般的拳头打他们的脑袋!  

 

您知道这封信中哪一点更可以引起读者关注吗?没有任何一

个地方使用“我们”这个词……所有人的观点都是站在读者

立场中的。 

 

以第一人称写 

 

这个非常容易理解。就像单独两人谈话的方式一样，写出后

您可以大声朗读出来，看是否更加容易理解，像你们之间对

话一样……本书也都是这样写的……我在之前关于销售信

的写法当中也是提到过。 
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紧迫感 

 

当您即将要结束销售信内容的时候……您要想办法让他们

马上订购。如果您本身允许他们放下此信，思考一下……稍

后再订购的话……那么顾客就有可能忘了这回事!您需要稍

微带些强迫性的让他们立刻就订货……就好像他们得到这

次购买机会是非常幸运的! 

 

如果产品的数量有限，您要告诉顾客。如果产品要涨价，也

要告诉顾客……如果有礼品赠送给前 250 名顾客，也要告诉

顾客。但是，一定要给人可信感。要给出一个理由，为什么

这种产品如此罕见……是数量有限……就像是我之前附上

的销售信中说的一样: 

 

德纳波力克斯的有效成份来自于罕见的海洋水藻，这种水藻

被称为饱和啥咤蔓草，这种物质最早由西班牙拉斯帕尔马斯

大学的研究者发现，配料的合成收到了严密的控制，在溶液

合成场地，确保元素生长的条件。这就意味着，同一时间，

这种元素只能产出一小部分，只有这样，才能够确保供应给

您德纳波力克斯，所以，您最好现在就订购.一旦我们销售完

了第一批产品，那么只有等待下一批产出以后才能够销售，

而这个周期通常是 120 天。 
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您知道我们如何让这种产品的罕见性更加可信?在后面附个

故事。这更能给顾客可信感。 

 

还可以在产品紧迫性方面添加一些技术含量……盖瑞•亥尔

波特告诉过我，他曾经和一个顾客做家具促销生意。他带着

顾客来到了他的库房，给顾客看库房房顶上的一个洞，然 

后告诉他，即使是亏本，也要销售出去，因为店主的妻子把

家具拉到了这个错误的库房。而最近几天要下雨，库房房顶

上有个洞……一定要销售出去，即使赔钱也得卖出去……否

则这些家具就完全毁了! 

 

他们真的需要在库房顶上弄个洞吗?谁知道啊……但是您可

以从这点上得到一些启示。  

 

首句使用“如果/那么”句式 

 

事实证明，在首句使用此类句式可以有很好的效果，就像是

这样，“如果您想在 30 天之后变成拥有 19.7 磅肌肉的一流体

型……那么您需要本周里就开始阅读这封重要的信！ 

 

我也采用过其他类型的开场白句型……但是还是这种句型
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最有效果……而且在您创作广告文案的生涯中……您一定

还是想保持安全性，采取己经得到证实了的宣传效果和可信

性的句型，对吧? 

 

说明性文字 

 

如果您使用图片的话……您一定要在图片下面写个说明。在

杂志广告的范畴中……读者第一件事就是看图片……而第

二件事就是看图片的说明文字……有时候，读者甚至不看标 

题，而先看照片和说明文字!所以，如果您要使用图片的话，

一定要在下面加上说明文字! 

 

另附文字 

 

另附文字是销售信中第二重要的事情。第一重要的事情是标

题，然后就是另附文字。在销售信的外壳背后，要有 PS(另

附)内容的支持。一定要假设在销售信不存在的基础上，读者

也能从另附的内容中读出您所有承诺的信息。 

 

广告文案的长度 

 

销售广告文案的长度就好比女性的裙子。足够的短可以让您
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保持兴趣。足够的长可以涵盖所有要点。通常，杂志上的广

告是通版的……销售信是四页的……除非您销售的产品是

众所周知的，比如微软产品。那么只需要一个明信片大小的

内容，只是需要广告做一下降价通知即可，而不需要利用四

页纸介绍微软如何创造了这种产品。 

 

销售信或广告的六个部分: 

 

1.标题或是开场白 

 

标题对于销售信和广告来说是最重要的部分。  

 

大卫•奥格威曾经在他的书“奥格威谈广告”中说过，标题

就像是肉上的标签。 

 

看广告标题的人是看广告内容的五倍。我也曾看到过一个标

题比另一个标题产生的销售量达到 300%，甚至高达 1900%。

同样的广告内容……同样的产品……同样的价格……同样

的媒体宣传……仅仅是标题内容的不同就带来这么大的悬

殊。 

 

下一个章节里面，我们会详细的介绍标题的写法。尤金•施
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瓦兹的书《突破性的广告》中，用了一半的内容来教大家怎

么写广告标题!可见是多么的重要! 

 

2.故事或是销售引导 

 

这个部分就是对您所经历的挫折，痛苦进行介绍，然后写如

何解决的，您解决了什么，还有如何做的。 

 

3.论点 

 

此内容就是要介绍产品如何能够帮助顾客，他们为什么要使

用此产品。 

 

4.具体的价格以及奖励 

 

这里会阐明产品的价格，多少钱就可以得到此产品……同时

如果购买的话……还可以得到哪些好处……等等。 

 

5.承诺 

 

这里要使读者打消购买产生的疑虑。告诉他这是个机会，可

以说明为什么他们不需要担心钱会白花。要去除这些忧虑因



www.zd1tj.com             赚第 1 桶金 

素。您可以用有力度的字眼来让他们消除疑虑，不必担心钱

财问题，使他们不必担心从一个完全陌生人那里订货——甚

至于这个人他们从来都没有接触过! 

 

6.号召立刻行动 

 

这里可以告诉顾客如何订购。电话号码是多少……往哪里寄

支票或是现金。甚至还可以有一些强迫性的感觉。  

 

这里有一版乔•卡宾的范本广告，我非常喜欢…… 

 

“只有三十天的时限，或者您可以采用喜欢的付款方式，无

所谓，您决定。没有什么好担心，因为您可以享用三十天的

双倍退 款保证 ，拿出 您的信 用卡， 马上拨 打电话

1-800-123-4567，仅仅限额 327 位。” 

 

我认为这个范本适用于任何一种产品的销售。 

 

销售信或广告成功的五大元素: 

 

1.抓住读者的注意力 
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广告需要强大的吸引力。具有杀伤力的标题……照片……具

有吸引力的广告位置，而不是和其他的杂志广告混为一谈。 

 

2.展示使用您产品的好处 

 

广告主题部分可以详细说明。为什么顾客要购买此产品，此

产品对人们有什么好处，适合什么样的人群等。 

 

3.证明您所说的产品优势 

 

对减肥非常有效。但您所销售的产品要经过临床证实，确实

可以一天消耗额外的 930 卡路里——将近一半的妇女每天摄

入 2000 卡路里的热量。一定要将临床试验报告附在里面，

要不然只是左耳进右耳出。而且通过销售信直接订购的顾客，

可以得到至少 50%的折扣。 

 

4.劝说人们把握这个机会。 

 

告诉顾客，为什么要抓住机会订购。您已经引起了他们的注

意，己经告诉了他们，您的产品如何发挥作用。然后，您也

证明了这是属实的。现在，您要劝说他们抓住这个机会，现

在有最优惠的价格……可以得到最好的保证，他会两者兼得。
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并且时间有限。 

 

5.让他们马上打电话立即订购 

 

现在，您只差这一步就可以获得订单，您要让他立即给您打

电话订购。如果您力度不够，他们就会扔掉信，那么您就前

功尽弃了。 

 

您要正确的引导读者，这里有四步曲，告诉您如何获得订单。  

 

A.创造一个无法拒绝的优惠提议 

 

不要太夸张。但您提供的奖励，要特别诱人。如果他不抓紧

机会，他一定会后悔的。 

 

B.解除读者所有的疑虑。 

 

顾客害怕白花钱。到处充满了骗局和陷阱。您也不是第一个

给他寄销售信和广告的人。他已经看的太多了。以前他早就

撕掉了。他知道您的销售信可能纯属夸张描述。您要换位思

考，您要保证他没有任何风险，如果他要求退款，那您就履

行承诺，退给他好了。 
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C.加速订购时间 

 

如果顾客延期订购……您就会失去这个订单。要让他马上订

购! 

 

抓紧每一秒钟 !不要让他思考!如果他去打吨，不马上订

购……他就会失去免费赠送的光盘……错过超低价购买的

时机……或是再也购买不到此类产品了。 

 

宣传片中到处都是…… 

 

“14 分钟内订购，您就得到约翰的快速启动光盘一您将会逐

步的学会……等等……等等……等等，价值 30 美元——对

您来说完全免费!” 

 

当然，顾客不是数着秒表去订购，您也可以承诺，前 250 名

订购者会得到赠品等等。这是一种技术手法，只要您让顾客

相信就可以了。 

 

但是，很明显的，您不能在杂志广告或是销售信中写什么在

14 分钟之内，您可以写在 5 天之内，或是前 250 个人等等的
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言语。 

 

D.简化订购流程 

 

有些人总是喜欢让事情复杂化。愚蠢的人就会让事情复杂。

而聪明的人就会将复杂的事情变得简单。订购个产品应该是

不难的…… 

 

但是您会很惊讶的看到，许许多多的商家都把这些搞复杂了。 

简单，简单，再简单。800 号码……24 小时内……7 天……

甚至可以直接由电话答录机回答!一个简单的订单填写表

格……简单的顾客使用信封，贴上邮票，寄出即可。一定要

保持简单。  

 

我也上网，在我浏览网页之前，对方总是让我注册……他们

让我先登录，然后建议我使用特定的软件登陆，而此软件我

又没有的……这样操作简直太愚蠢了，愚蠢之极，这样的话，

我就会换个网站。 
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